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Stiickgut wird um bis zu
sechs Prozent teurer

SPEDITION Gestiegene Kosten sollen weitergegeben werden
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Die Ketten in den Stiickgutldgern haben gut zu tun. Das nutzen die Spediteure, um an der Preisschraube zu drehen.

Von Lutz Lauenroth

’

("

ihren Preisanpassungen an den regio-
nalen Wettbewerbsgegebenheiten der

Die deutschen Stickgutsp
machen Ernst: Angesichts erheblicher
Ki i 8 llen sie in den
kommenden Wochen und Monaten
deutlich héhere Preise bei ihren Kun-
den durchsetzen.

Das Signal hatte die Vereinigung
der Sammelgutspediteure im BSL
(Versa) gegeben: Zum 1. Septem-
ber steigt der empfehlende ,Tarif fiir
den Spediteursammelgutverkehr” um
3,6 Prozent. ,Die Situation im Spedi-
teursammelgutverkehr ist vor allem
durch kapazitire Engpisse des ange-
botenen Frachtraums gekennzeichnet.
Dies verteuert vornehmlich die Kos-
ten im Hauptlauf, der einen Anteil von
20 Prozent an den Gesamtkosten hat”,
begriindet Dr. Gerhard Diehl, Versa-
Vorsitzender, den Vorstof3. Hinzu ki-
men die anzichenden Personalkosten.
Maut und steigende Treibstoffpreise
werden zudem direkt und (iber Gleit-
klauseln weiterbelastet.

Standorte ausrichten.

»Als Untergrenze" bezeichnet Peter
Baumann von der Kooperation 24plus
die 3,6 Prozent. Hierbei handelt es
sich ,um notwendige Preisanpassun-
gen wegen gestiegener Einstandskos-
ten”, beront er. Auch die IDS-Logis-
tik-Partner planen, ,zumindest die
Versa-Empfehlung in ihren Regio-
nen umzusetzen®, wie Kooperations-
geschifisfiihrer Dr. Michael Bargl be-
tont.

Doch nicht nur die mirtelstindi-
schen Unternehmen drehen an der
Preisschraube, auch die Konzerne. 5o
wird Marktfilhrer Dachser im Januar
die Preise anheben. Die Erhohung
werde ,signifikant iiber 3 Prozent lie-
gen*, kiindigt Bernhard Simon, Spre-
cher der Geschiiftsfiihrung, an. Fiir
Teil- und Komplertladungen miissten
bereits jetzt zur Absicherung des La-
deraums fiir das Herbstgeschift Preis-
malRnahmen getroffen werden.

Bereits im Juli habe die deutsche

Die grolen deutschen Stiickgut- Tochter des britischen Logistikers
netze wollen dem Versa-Vorschlag Wincanton mitersten Preisgespriichen
mindestens folgen, begonnen, stellt
teilweise sogar  Teilweise wird gedroht. Rolf-Dieter Koster,
dariiber hinaus ge- Geschiiftsfilhrer der

hen, hat eine DVZ-
Umfrage ergeben.
#Wir  empfehlen
unseren Franchise-Nehmern die kon-
sequente Umsetzung dieser Preiser-
héhung®, kommentiert beispielsweise
die Kooperation Cargo Line. Dabei rei-
che die Preiserhfhung um 3,6 Prozent
nur aus, um die gestiegenen Kosten
der vergangenen sechs Monate zu de-
cken, nicht jedoch, um den Kostenan-
sticg der vergangenen zwolf Monate
aufzufangen.

Regionale Gegebenheiten. Auch die
Partner der System Alliance werden
sich weitgehend an der Versa-Emp-
fehlung orientieren, unterstreicht Ge-
schiiftsfiihrer Georg Kéhler. Grund-
sirzlich miissten sich die Partner mit

die Transporte neu
auszuschreiben

Wincanton Trans-
european (Deutsch-
land), Mannheim,
fest. Generell ist eine durchschnittli-
che Erhdhung zwischen 3,1 und 5 Pro-
zent geplant. Je nach Erldssituation
kénne es auch mehr werden.

Auch Gefco bereitet die Kunden auf
eine Anhebung der Preise vor. Durch-
schnittlich 6 Prozent sollen es sein,
kiindigt Deutschland-Chef  Oliver
Gross an. Die Preisgespriche sollen
im September aufgenommen werden.

Zuriickhaltender geben sich dage-
gen die beiden Speditionskonzerne
mit staatlichen Gesellschaftern. Wiih-
rend Schenker ,dieses sensible Thema
mit unseren Kunden direkt und nicht
via Zeitung kommunizieren* méchre,
verweist DHL Freight darauf, dass

WPreisgespriche  regelmiBiger Be-
standteil der Kundengespriche und
daher nicht an bestimmte Zeitpunkte
gebunden sind.*

Bei den Kunden scheint es aber
grundsitzlich durchaus Verstindnis
und Akzeptanz fiir die Preisanpas-
sungen zu geben, lauten die Erfah-
rungen der Unternehmen, die bereits
erste Preisgespriche gefiilhrt haben.
Teilweise haben unsere Kunden eine
solche Preiserhdhung sogar erwar-
tet und entsprechend budgetiert®, hat
Cargo-Line-Geschiftsfiihrer Jérn-Pe-
ter Struck erfahren. Es gibt aber auch
eine Kehrseite: ,Teilweise sind wir auf
Ablehnung gestolien inklusive der
Androhung, den Auftrag neu auszu-
schreiben.”

Laderaum bleibt knapp. Bei den
Griinden fiir die norwendigen Preiser-
héhungen sind sich die Stilckgutex-
perten einig. Der anhaltende Engpass
an Laderaumkapazititen hat zu dras-
tischen Einkaufspreiserhthungen bei
Transportdienstleistungen  gefilhrr.
Dies diirfte auch weiterhin so bleiben,
vermuten die Fachleute.

Zudem diirfren durch die bevorste-
henden neuen Arbeitszeitregeln zu-
siitzliche Kosten auf die Unternehmen
zukommen, glaubt Wincanton-Vertre-
ter Kister. SchlieBlich erweise sich in
manchen Regionen die Personalsitu-
ation als problematisch. ,Es wird be-
reits schwierig, geeignetes qualifizier-
tes Personal, auch Fahrpersonal zu
finden*, hat Peter Baumann erkannt.
Schlie3lich k n die igend
Anforderungen an Sicherheits- und
Uberwachungsmafinahmen Geld -
genug Griinde fiir eine Preisanhebung,
die auch fiir die Kunden nachvollzieh-
bar sein diirfte. DVZ 24.8.2006

Der deutsche Stilckgutmarkt umfasst derzeit etwa
ein Transportvelumen von zirka 120 Mie. Sendun-
gen mit 28 Mio. t pro Jahr, Gut zwei Drittel des
Marktes liegen heute in den Handen von rund
zehn und Spediti p
rationen.

Achtung aktuell — letzte Meldung 11111

Das heutige Uberwachungs-Audit nach 1SO 9001:2000 durch unsere
Zertifizierungsgesellschaft SGS haben wir erneut unter Mithilfe unseres
externen QMB — Herrn Franke aus Mainz — sowie unserem internen
QMB - Herrn Suchy - erfolgreich ohne Abweichungen bestanden.
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Einen herzlichen Dank an die beiden Herren und unser gesamtes Team
von der Geschéftsleitung.
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